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Y CREACION DE
CONTENIDO

DIFUSION A
FARMACIAS

NUESTROS  SERVICIOS



Multitud de
posibilidades de
segmentación
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BASE DE DATOS FARMACIAS

Colaboramos con el laboratorio para
definir el target idóneo para cada
campaña.

Nuestra base de datos de farmacias
cuenta con más de 15.000 registros
activos que son actualizados
continuamente: titular, datos
mercantiles, datos fiscales, correo
electrónico, etc.

Disponemos de información suficiente
de cada farmacia para realizar una
correcta categorización de cada una
de ellas.

Gracias a los datos de los que
disponemos,  podemos llevar a cabo
una segmentación en función de más
de 50 parámetros.
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DISEÑO GRAFICO Y
GENERACION DE CONTENIDO

Una vez definida la campaña que se va a
llevar a cabo y elegidas las herramientas y
medios a utilizar para realizar la
comunicación a las farmacias, existen
diferentes opciones para la generación del
contenido y el diseño de los materiales:

Generamos contenido y 
diseñamos materiales para el
laboratorio

Diseño propio de Logista Pharma a
partir de contenidos del laboratorio.

Desarrollo del contenido y diseño por
parte de Logista Pharma siguiendo
indicaciones del laboratorio.

Diseño y contenidos propios de
Logista Pharma.

Diseño y contenidos propios del
laboratorio.



Catálogos

Surtido de productos

Hojas vendedoras

Newsletters

Videos formativos
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DIFUSION A FARMACIAS

Cómo llegamos a 
las farmacias? 

Múltiples herramientas para llevar a cabo
una rápida y amplia difusión de cualquier
tipo de información que el laboratorio quiera
hacer llegar a las farmacias.

emailing

SMS

Cubeteo

Mensaje
 Albarán

WEB

Teléfono



DIFUSION A FARMACIAS
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Ayudamos a fomentar la
venta de los productos en la
farmacia

Material PLV

Expositores, regletas, cartelería,
stoppers, vinilos, escaparates, etc.

Destinado a dar visibilidad a la marca y
sus productos, destacándolos respecto
a la competencia.

TRADE MARKETING



Planogramas
La colocación y exposición
de los productos en el punto
de venta es clave para
vender más.

Fomenta la consulta y, por
tanto, la recomendación
farmacéutica.

Ayuda a la farmacia a
vender más.

Material manipulados

Diseño y producción de
etiquetas, fajines para la
confección de packs, etiquetado
de promociones, retractilados,
etc. 

TRADE MARKETING
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CANALES DE VENTA

A través de nuestra web, trasladamos a
la farmacia la propuesta comercial del
laboratorio.

Posibilidad de segmentación por grupo
de clientes.  

Venta online y apartado de contenido
por laboratorio en el que poder subir
toda la información necesaria para la
farmacia: videos, fotografías, catálogos,
fichas técnicas, etc..

Exclusivo para farmacias cliente.
 

WEB www.logistapharma.shop



CANALES DE VENTA

Telemarketing

Desde nuestro servicio de telemarketing se ofrecen diferentes soluciones en
función de las necesidades de nuestros clientes: delegados virtuales,
campañas puntuales, precampañas, cobertura ante baja de delegados,
campaña recogida de datos, lineas de atención telefónica.



www.logistapharma.com
900 101 304


